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Anoto group ar varldsledande inom lésningar for digitalt skrivande
och ritande. Dess tekonologi-plattform och produkter moliggor
hogprecisions penn- eller stylus input pa nastan vilken yta som
helst --- fran insamling och digitalisering av handskrivna
anteckningar och affarsformular i pappersform till design,
skapande och kollaboration direkt pa stora interaktiva displayer,
whiteboards och vaggar upp till 24 ft.. Anoto, dess strategiska
licensieringspartners och natverk av utvecklare erbjuder en bred
produktportfol] av applikationer och tjanster for foretag,
konsumenter och utbildningsmarknaden, inklusive de béasta
applikationerna for digitala anteckningar, kreativa |6sningar,
kollaborationslésningar, klassrumslosningar samt dokument

hantering.

Anoto Group har ca 150 anstéllda och har sitt huvudkontor i Lund.
Bolaget har &aven kontor i Norrkoping, Basingstoke samt
Wetherby (Storbritannien), Boston, Los Angeles och San
Fransisco (USA) och Tokyo (Japan). Anotos varumarke
Livescribe ar den ledande leverantéren av smartpens vilka ger liv
at anteckningar, ord och ideér genom att koppla samman penna
och papper med den digitala varlden. Anoto Group AB:s aktie ar
noterad pa NASDAQ OMX Stockholm Small Cap-lista under
tickern ANOT.

Den héar rapporten publicerades den 8 februari 2016, kl. 07.20

For mer information: www anoto.com
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1 Omsattningen fér perioden uppgick till 193 (141) MSEK. Omsattningen for kvartalet uppgick till 55
(46) MSEK.

1 Bruttomarginalen for perioden uppgick till 44% (67%). Bruttomarginalen for kvartalet uppgick till 40%
(66) huvudsakligen pa grund hogre forsaljning av hardvara till vara partners i Korea inom utbildning.
Bruttoresultatet for perioden uppgick till 85 (94), och bruttoresultatet for kvartalet uppgick till 22 (30)
MSEK.

1 Resultat fore av- och nedskrivningar (EBITDA) for perioden uppgick till -99 (-67) MSEK och for
kvartalet till -39 (-9) MSEK.

1 Resultat efter skatt for perioden uppgick till -109 (-63) MSEK, och resultat efter skatt for kvartalet till
-40 (-6).

1 Resultatet per aktie fére och efter utspadning under perioden uppgick till -0,13 (-0,13) SEK och for
kvartalet till -0,04 (-0,01) SEK.

1 Kassaflodet for perioden blev 8 (-3) MSEK och for kvartalet 5 (2). Kassaflodet fran den I6pande
verksamheten fore forandring av rorelsekapitalet for perioden blev -100 (-56) och fér kvartalet -47
(-6). Kassaflodet fran finansieringsverksamheten for perioden blev 289 (114) MSEK och for kvartalet

192 (55).
Myckeltal 2015 2014 2015 2014
Okt-Des Okt-Des Jan-Des Jan-Des
Nettoomsdttning, MSEK 55 46 183 141
Bruttoresultat 22 30 86 g4
Bruttomarginal, % 40 BE 44 &7
Rarelseresultat, MSEK -41 -4 -106 -5E
Resultat efter skatt, MSEK -40 -B -108 -B3
Resultat per aktie
fore och efter utspadning, SEK -0.04 40,01 40.13 40.13
Kassaflade, MSEK 5 2 8 -3
Likvida medel vid pericdens slut, MSEK 12 4 12 4
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EN PENNA FOR ALLA YTOR i FEM AFFARSOMRADEN

Omsattningen for det fjarde kvartalet uppgick till 55 MSEK jamfort med 46 MSEK i det fiarde kvartalet forra aret.
Bruttomarginalen i kvartalet var 40% jamfort med 66% i det fjarde kvartalet forra aret. Intékterna var hogre an den prognos
om 46 MSEK som kommunicerades den 30 december, detta till foljd av att Livescribe konsoliderats fran och med den 1
december samt sena leveranser till partners i Korea. Den lagre bruttomarginalen beror pa forsaljningsmixen i kvartalet
med relativt storre leveranser till partners inom utbildning. Rérelseomkostnaderna, exklusive amorteringar, avskrivningar
och valutakurs vinster/férluster under kvartalet uppgick till 61 MSEK jamfort med 39 MSEK under motsvarande kvartal
foregdende ar samt 49 MSEK under det tredje kvartalet i &r. Som tidigare kommunicerats beror de 6kade kostnaderna
under aret pa produktutveckling i samarbete med HP, forskning och testning av I6sningar med ultratunn ménsterfilm for
stora skarmar, 6kade resekostnader, komponentinkdp relaterade till aktiviter med stora skarmar samt utvecklingen av
Anoto Live™ Services. Det kombinerade reslutatet av dessa satsningar ar en bredare produktportfélj som vi forbereder
lansering av under kommande kvartal samt en back-end infrastruktur for support av partners och aterforsaljare. | tillagg till
detta inkluderades ocksa Livescribes rérelseomkostnader for december manad samt kostnader avseende finansiering och
forvarv av Livescribe. De legala omkostnaderna var ocksd hdgre under det fjarde kvartalet, i synnerhet de avseende
anmalningar avseende patentintrdng som Anoto férberett och avser inge mot NeoLab Corporation och dess partners.

Ordern om 37 MSEK till ett stort japanskt féretag inom finansiella tjanster var planerad att levereras under det fjarde
kvartalet men p& grund av forseningar i komponenteleveranser och produkt-tester har produktionen skjutits upp tills efter
det kinesiska nyaret. Forvantad leveransstart ar nu den tredje veckan i februari.

Technology Licensings-avtalet med HP undertecknades den 5 november. Vi ar mycket glada 6ver detta partnerskap och
vi &r 6vertygade om att HP ar den perfekta partnern for att forverkliga var vision om en universell digital skrift-plattform
som omfattar anvandningsomragden inom alla branscher. Anoto kan inte kommentera specifika produktplaner eller
tidplaner fér produktlanseringar for andra syften an att bekréafta att arbetet fortskrider enligt plan och vi forvantar oss att
affarsrelationen med HP kommer generera betydande intakter under de kommande aren.

Vi avslutade finansieringen och férvarvet av Livescribe den 1 december. Forvarvet var ytterligare ett steg i konsolideringen
av Anotos ekosystem och realiserandet av synergier inom hard- och mjukvaruutveckling, supply chain och drift, samt att
ge Anoto tillgang till ytterligare marknadskanaler for forsaljning éver internet och detaljhandeln.

Efter noggrant 6vervagande av vad vi anser ar en viktig tillvaxtmajlighet har vi beslutat att byta strategi och 6ka vara
anstréangningar inom storformatsskérmar och att lansera en serie produkter under Anotos eget varumarke. Den férsta
produkten,Anot o Li ve E CdildbordtidnBiBplag Kombinerar det basta av projicerad kapacitiv touch med
hogprecisionsinput fran digital penna for att skapa den ultimata interaktiva samarbetsupplevelsen. Produkten kommer
lanseras pa ISE 2016 den 9:e februari och berdknas vara kommersiellt tillganglig i mitten av april. Baserat pa preliminara
diskussioner med potentiella partners ser vi aven en mgjlighet till OEM verksamhet inom detta omrade.

UTSIKTER
Ett nytt satt att styra och f6lja upp var verksamhet

Nar Anoto antrar 2016 med en betydande 6kning i storlek och omfang av verksamheten kommer bolaget att genomga en
strukturell omorganisation gallande styrning och uppforljning av dess verksamhet. Efter att ha avslutat férvarven av XMS
Penvision och Livescribe salval som de avsluten av de tidigare annonserade férvarven av Destiny Wireless, We-Inspire
och Pen Generations kommer bolaget vara positionerat for forbattring under 2016 med direkt kontroll dver en tidigare
aldrig skadad grad av Anotos vardekedja och ekosystem. Detta gor det mojligt for Anoto att leverera produkter och
erbjudanden, direkt och via partnerskap, inom fem viktiga affarsomraden dar bolagets teknik tillhandahaller betydande
nytta for slutkunder samtidigt som det skaprar stora férdelar gentemot konkurrerande erbjudanden.

De fem affarsomradena, beskrivna i detalj nedan, ar:

Collaboration Solutions
Personal Productivity Products
Documents & Data Capture
Creativity Solutions

Learning Solutions
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1. Collaboration Solutions

Anotos affarsomréde Collaboration Solutions (CS) bestar av en kombination av Anotos hard- och mjukvaruprodukter
inklusive Large Format Displays och Interactive Walls saval som mjukvara for kollaboration designad for att understryka
vardet av kombinerad penn-input och multi-touch fér produktserien inom stora ytor. Medan Interactive Wall produkter varit
en del av We-Inspires produkterbjudande &r Large Format Displays en helt ny produkt som integrerar Anotos tunna
monsterfilm i Ultra High Definition (UHD) 4K-skarmar och som tillhandahaller en unik I6sning for samarbetsapplikationer
som kraver penn-input med hog precision saval som multi-touch kapacitet. Dessa produkter kommer introduceras pa
marknaden i borjan av det andra kvartalet 2016 och kommer positioneras som en ny familj av interaktiva lésningar pa stor
yta (large-surface interactive solutions) inom marknaden for Collaboration Solutions.

Collaboration Solutions marknaden ar mycket bred till sin omfattning och beskrivs vanligtvis av analytiker och deltagande
foretag som en marknad sammansatt av flera kategorier av hard- och mjukvara. Annu i sin linda har CS-marknaden
klassificerats som en hog tillvaxt-marknad med en forvantad arlig tillvaxttakt pa éver 35% under kommande ar.
Mangfalden av hard- och mjukvaruteknologier inom CS marknaden har resulterat i en relativt hog grad av
marknadsfragmentering utan enskilda spelare som ager betydande andel.

Det storsta segmentet av CS marknaden ar Unified Communications och Collaboration (UC&C) system och lésningar,
som innehaller ett antal storre aktorer, daribland Cisco, Microsoft och Polycom. Det priméra tillampningsomradet som
stods av dessa leverantorer ar Telepresence , inklusive webbkonferenser, video och realtidschatt. UC&C innehaller ocksa
ett intilliggande segment for A/V-utrustning, som inkluderar komponenter av ett UC&C-system; bildskarmar, projektorer,
skarmar, etc. En annan betydande segment inom CS &r innehall lagring och delning inom Collaboration, omfattande
leverantdrer som Dropbox, Box och Sharepoint . Denna grupp av produkter och tjanster hjélper till att hantera den enorma
méangden innehall som blir skapas fore, under och efter samarbetsmoten.

Anotos CS Iésningar kommer att vara bade ett komplement till och samverkande med dessa angransande UC&C
produkter for samverkan och innehal. Detta kommer att understodja en kompletterande marknadsstrategi som gor det
maojligt for Anoto att samarbeta med och ta rygg pa en del av de stora aktérerna inom denna marknad.

Anoto siktar p& en ny och unik position inom Business Collaboration Solutions-marknaden som innebaér att tillhandahalla
ett urval av hard- och mjukvara som att 6kar saval den personliga som teamets produktivitet genom att utvidga
pennbaserade skriv- och ritméjligheter fran papper till digitala enheter, inklusive surfplattor, displayer och stora interaktiva
vaggar. Anoto familjen av interaktiva ytor kommer att omfatta Large Format Displays (upp till 85 ") och storskaliga
interaktiva vagg och-projektorsystem (upp till 24 fot) samt interaktiva skrivtavlor (beskrivs separat under affarsomradet
Learning Solutions). Aven om det finns respektingivande konkurrenter inom vart och ett av dessa enskilda segment &ar
Anoto unikt positionerat for att etablera en framtradande plats inom kategorin for stora interaktiva ytor for kollaboration.

I grunden innebar interaktivt samarbete pa flera ytor delad erfarenhet av digitalt skrivande och ritande pa papper,
surfplattor, barbara datorer, datorer, stora skarmar, interaktiva whiteboards och interaktiva vaggar vars innehall sedan
delas med andra medarbetare - antingen samlokaliserade eller fjarransluten - 6ver och bland alla dessa interaktiva ytor.

Detta &r ett stort utspel p& marknaden men ett dar Anoto ar mycket val positionerat géllande teknik, timing, strategi och
med en helt unik och férsvarbar position. Anotos teknologi erbjuder betydande prestandaférdelar jamfort med
konventionella whiteboards och multi-touch-only sk&rmar som erbjuder inputmdjligheter endast primitiv digital skrift via
fingret eller en stylus. An mer avancerad teknik som méjliggér mer precis digitala penn-input har betydande brister nar det
géaller prestanda och noggrannhet, i synnerhet néar skarmytan dkar. De konkurrerande I6sningarna klarar helt enkelt inte
att leverera motsvarande niva av hogprecisions penn-inmatning som ar nédvandig for fungerande lésningar inom
Business Collaboration pa en stora ytor. Detta géller sarskilt for olika kreativa samarbets interaktioner, men ocksa for ett
brett spektrum av samarbeten inom design och konstruktion dar precisionsinmatning &r en absolut forutsattning.

En annan strategisk fordel for Anoto pa denna marknad ar dess formaga att tillhandahalla dessa interaktiva ytor pa
marknaden till en lagre kostnad an manga konkurrerande produkter. Detta beror p& det faktum att filmen med Anotos
monster som &r nédvandig for att skapa stora interaktiva ytor kan tillverkas till en mycket lagre kostnad an den interaktiva
teknik som anvands i de flesta andra konkurrerande produkter. Viktigt ar att kostnadsférdelen blir allt stérre i takt med att
storleken och omfattningen pa enheten eller ytan okar.

Sortimentet inkluderande flera interaktiva samarbetsprodukter ar bara den forsta delen av historien. Den andra delen av

historien &r en helt ny och kompletterande mjukvaruplattform som 6kar kundnytta och differentierar konkurrenskraften.

Anoto har byggt en ny Live Ser vi c pregiamyar itnyafAootokallabaratidnsappera d  f
saval som ett ny verktygsramverk for anvandning av ISV:er i syfte att géra det majligt for dem att koppla ihop digital penna

med sina program foér anvandning pa nagon eller alla Anotos stora ytor.

Manga populdra ISV programvaror har inte utformats for att fungera pa i stor skala, och manga var inte utformade for att
fungera tillsammans med en digital penna. Genom att penn-aktivera sina programvaror, kommer ISV:ers tjanster bade
kunna integreras med en ny uppséattning av storformat-kollaborations erfarenheter och ta del av ett ny tillvaxtsegment
inom vilket de kan sélja sina applikationer.

Live Services plattformen och samarbetsappstrategin syftar till att bAde skapa en ny strom av aterkommande
mjukvaruintakter och bygga ett ny ekosystem av ISV-partner, vilket i sin tur ytterligare kommer stimulera efterfragan pa
Anotos produkter samt ytterligare starka Anoto forsvarbara stéallning inom Collaboration Solutions-marknaden.
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Anoto kommer att borja sélja dess produkter under eget varumarke i borjan av det andra kvartalet 2016 genom strategiska
distributionskanaler i Nordamerika och EMEA.

Dessa produkter forvantas boérja bidra till kvartalsvisa intakter och forbattrad bruttomarginal fran och med det tredje
kvartalet 2016. Aven om det finns goda intaktsméjligheter fér dessa produkter under eget varumarke ar Anoto annu inte i
en tillrackligt stark position - ur ett volym, varumarkes och kanalperspektiv - for att pa ett optimalt satt kunna skala upp
denna verksamhet.

Darfér kommer Anoto att initiera en mangfacetterad produktlanseringskampanj som inleds under det forsta kvartalet och
som syftar till att maximera mediebevakningen av Anotos starka historia kring interaktiv kollaboration for flera ytor. Detta
kommer inte bara att ytterligare etablera Anoto som en innovator, men ocksa att bidra till att skapa intresse och bygga
efterfrdgan runt kategorin. Men val p& marknaden, kommer Anoto genomfora ett fokuserat affarsutvecklingsarbete for att
rekrytera stora globala ODM/OEM-partners som via licensiering av Anoto kollaborationsteknik kan sélja produkter under
sina egna varumarken pa marknaden. Dessa produkter under partners egna varumarken kommer troligen introduceras pa
marknaden i borjan av 2017. Denna teknologilicensieringsmodell &r en férutsattning for skala upp verksamheten och for
att fullt ut exploatera méjligheterna for denna Anoto-teknologi pd marknaden. Det kommer ocksa underlatta en snabbare
marknadspenetration och uppbyggnad av marknadsandelar.

2. Personal Productivity Products

Consumer Personal Productivity Products utgérs av Livescribes verksamhet. Bolaget slutférde forvarvet av Livescribe Inc
per den 1 december 2015. Livescribes forsaljning fran och med detta datum har inkluderats i utfallet for det fjarde
kvartalet. Livescribe har sedan 2007 licensierat Anotos karnteknologi for design och produktion av smartpens och
marknadsfort pennorna tillsammans med pappersbaserade produkter och tillbeh6r som inriktar sig p& professionella
anvandare, studenter och utbildare vérlden over.

Livescribe har etablerat kanaler 6ver de flesta viktiga globala konsumentmarknader, inklusive USA, Kanada, EU,
Australien och Nya Zeeland, Japan och Kina. Kanalerna har sstts upp som en blandning av direkt till konsument (via
foretagets webbutik, vilket for narvarande fungerar endast i USA), enstegs- och flerstegsdistribution till s&vél online-
aterforsaljare samt traditionella butiksaterforsaljare. Livescribes avtryck inom detaljnandeln omfattar 6ver 2000 skyltfonster
och inkluderar Best Buy, Amazon, Moleskine, Selfridges, Apple, Office Works, Staples, Softbank med flera. Livescribe
utvarderar sin verksamhet pa intakter (dvs forsaljning till sin kanal och partner), men féljer &ven genomforséljningen
mycket noggrant som en nyckelparameter.

Livescribe har inlett samarbeten med ledande leverantérer av Idsningar inom anteckningar, molntjanster och
kollaborationsldsningar for att sékerstalla att de anteckningar som genereras genom Livescribes lésningar snabbt och
enkelt integreras med dessa tredjepartsapplikationer och tjanster. Partnerskap féretag som Evernote, Microsoft, Noteshelf,
Moleskine och andra tillater Livescribe att leverera storre nytta till sin kundbas.

Livescribe verksamhet foljer ett sAsongsmonster liknande konsumentprodukter i allménhet, och medan férsaljningen
under december &r hogre an en genomsnittlig manad, redovisas intakterna i det fjarde kvartalet huvudsakligen i november
da, kanalpartners bygger upp sina lager i forvag for att sakerstalla tillrackliga lagernivaer for att klara forsaljningen infor
julen.

Under 2016 och fortsatt kommer detta affarsomrade bidra till bolagets tillvaxt pa flera satt:
- Fortsatt utveckling av appar och tillbehér som kunderna anvander tilsammans med sina Livescribe pennor.
- Lansering av nya produkter genom Livescribes etablerade kanaler
- Geografisk expansion och starkandet av sekundéra marknader

3. Creative Solutions

Losningar for kreativa yrkesgrupper utgor ett viktigt strategiskt affarsomrade for Anoto. Kreatorer ser ett varde i de
produkter som Anotos teknologi mojliggor och ar en av de viktigaste anvandargrupper som har aktivt arbetar med digital
pennteknologi i sitt dagliga arbete. Creative Solutions kommer att knytas till férsdljningen av specialerbjudanden, speciellt
framtagna for kreatdrer, inklusive Blck Ink produkten och framtida produkter planerade att finnas tillgéngliga senare under
2016. Kreatorers kép av annan Anoto teknik sdsom Large Format Displays och We-Inspire produkter kommer inte féljas
separat utan kommer i stéllet inkluderas under affarsomradet Collaboration Solutions.

Anotos hittillsvarande verksamhet inom Creative Solutions-omradet har varit begransad men mycket strategisk med fokus
pa att etablera ¢proof-of-conceptdinstallationer av We-Inspire system och erbjudandet av Blck Ink. | USA, anvands We-
Inspire system hos ledande filmstudior och Blck Ink anvénds av 10 av de basta filmstudiorna i Hollywood. Ar 2016 och
darefter kommer Anoto att fortsatta att utveckla marknaden for kreativa anvandare med erbjudanden som ar anpassade
till de krav som behdvs for att tillfredsstélla denna kravande anvéndargrupp.

Som ett led i bolagets anstrangningar inom den kreativa vérlden soker Anoto ocksa aktivt partnerskap med relevanta
ISV:er. Genom var Live Services mjukvaruplattform kan ISV:er optimera sina program for att f4 ut mesta méjliga nytta av
Anotos penninput tillsammans med olika enheter och ytor som fugerar med Anototeknologi. Férutom nya ISV-partnerskap
kommer Anoto att soka partnerskap med relevanta OEM-partners som kan hjalpa till att 6ka omfattningen av enheter och
ytor som fungerar med Anotos teknologi.
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Distribution av Creative Solutions produkter kommer att g& genom kanaler som etablerats av andra enheter inom Anoto, i
synnerhet Collaboration Solutions- och Personal Productivity-enheterna. Genom sitt strategiska lage i Los Angeles,
kommer Anoto Creative enheten fortsatta sitt arbete med affarsutveckling.

Anoto’s OEM-partnerskap med HP och den pagéende produktutvecklingen ar framst inriktad pa professionella anvéandare
inom Creative Solutions.

4. Documents and Data Capture Solutions

En gemensam ndmnare for foretag dver hela varlden har varit och fortsatter att vara lésningar for dokumenthantering och
datainsamling. Detta inkluderar pappersdokument och digitala formulér for datainsamling inom ett brett spektrum typer,
former och storlekar. En viktig del av Anotos mission har alltid varit att underlatta och forbattra ménniskors sétt att skapa,
kommentera och interagera med dokument med hjalp av Anotos digitala penn- och monsterteknologi.

Med en snabbt vaxande bas av sma foretag 6ver hela varlden, &ar detta uppdrag lika relevant och levande i dag som det
var for tio &r sedan. Dessutom har det funnits en vasentlig uppsving i digital skrivande och ritande pa grund av den nyligen
introducerade digitala pennprodukter fran bade Microsoft och Apple, som vi tror kommer att driva marknaden for Anotos
Documents and Data Capture Solutions produkter in i en ny tillvaxtfas. For att kunna kapitalisera pa denna dynamik,
utvecklar Anoto dess Documents and Data Capture Solutions-strategi for att kunna expandera Anotos fokus pa produkter
och lésningar bortom foretagets Enterprise Forms-verksamhet och flytta nedat i marknaden och darigenom na ett nytt och
vaxande segment av anvandare i sm& och medelstora foretag (SMB) vilka kan dra stor nytta av enkla men vardefulla
dokumenthanterings- och datainsamlingsldsningar.

Anoto har traditionellt positionerat sin Live PDF produkt for att markera éandringar i PDF-dokument med Anotos digitala
penna for personligt och gruppméassigt anvandande. Framdver kommer Anoto att utveckla Live PDF-produkter for
personligt bruk men som &r anpassade for att battre tillgodose behoven hos SMB-marknaden. SMB &r en mycket stor
marknad av vitt skilda foretag som utgor ryggraden i tjansteekonomin. Dessa foretag har ett sarskilt tilltalande utméarkande
drag gemensamt - de genererar stora mangder pappersdokument.

Framover kommer Anotos Documents and Data Capture Solutions boérja erbjuda nya funktioner for detta segment av
anvandare, och, viktigast av allt, leverera funktionalitet pa ett forenklat satt. Dessa nya I6sningar kommer ocksa att tjana
som en ny prenumerationsmodell fér programvaror som syftar till att driva tillvaxt av aterkommande intékter. Detta
kommer att hjalpa Anoto férvandla varje digital penna till en kalla av aterkommande intakter.

Anoto kommer att utveckla och marknadstesta dessa nya produkter under forsta halvan av 2016, och planerar att borja
sédlja dem under det tredje kvartalet. En viktig marknadsméssig forutsattning for dessa produkter kommer vara att etablera
en effektiv kanalstruktur, optimerad for att na de mindre foretagen.

5. Education Solutions

Anotos verksamhet i utbildningssektorn omfattas av licensieringsrelationer med partnerféretag som har utvecklat
produkter for larande i klassrummet sa val som hem- "edu-tainment”. Framfor allt har Anotos relation med Leapfrog
genererat miljontals Tag-produkter som anvander Anotos teknologi for att hjélpa unga elever att stérka sin Ias- och
skrivformaga.

| Asien, genom partnerskapen med Pen Generations i Sydkorea (och dess egna partnerskap med Kyowon och
SOLIDEdu) och T-study i Kina, introduceras Anotos teknik i klassrum. Arbetsbiocker med Anototeknologi (ménster) fran
ledande utbildningsférlag i de bada landerna medfor att elevernas arbete automatiskt blir tillgangligt for lararen i
klassrummet.

I Nordamerika och EMEA, har bolagets samarbete med Polyvision, ett Steelcase foretag bidragit till att interaktiva
whiteboards med Anoto funktionalitet (mdnster) installerats i klassrum och foretagsmiljder. | februari 2016 meddelade
Polyvision och Anoto ett tillagg till partnerskapet dar Anoto tar pa sig ett direkt &gande av forsaljning och marknadsforing
av interaktiva whiteboards till marknaderna inom EMEA. Under det forsta halvaret 2016 kommer PolyVision partners och
kunder foras Over till och att hanteras direkt av Anoto tillsammans med etablerandet av nya relationer.

Med bdrjan i det forsta kvartalet och med effekt fran och med den 1 januari kommer vi presentera intékter och aktiviteter
per affarsomrade sdsom beskrivet ovan.

Stein Revelsby
CEO Anoto Group
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ANOTO ENTERPRISE SOLUTIONS

Anoto Enterprise Solutions fokuserar pa system, produkter och tjanster till foretag, primart med inriktning mot
datainsamling och formularhantering. Erbjudandet, Pen Solutions, omfattar I6sningar for att skapa ett formular i digitalt
format, digital bearbetning av handskrivna formuléar och automatisk generering av en digital version av ett dokument med
handskrivna signaturer och anteckningar. Anoto har en indirekt affarsmodell och séljer via partners och dotterbolag sdsom
systemintegrattrer, mjukvaruutvecklare och IT-konsulter. Dessa tillhandahaller i sin tur till sina féretagskunder anpassade
I6sningar baserade pa Anotos teknologi.

Forsaljningen inom Enterprise Solutions uppgick till 17 MSEK under det fjarde kvartalet jamfort med 19 MSEK under det
tredje kvartalet och &r lagre an forvantat till foljd av de forsenade leveranserna om 37 MSEK till var stora kund inom den
japanska finansiella tjanstesektorn.

Anoto UK

De privata och offentliga halsosektorn fortsatter att vara en stark marknad for Anoto i storbritannien. Trots rddande
finanskrisen kring NHS hittar vi fortsatt majligheter att bygga vidare p& var befintliga kundbas inom omraden sdsom
forlossningstjanster, bostader hemvard och ambulanstjanster. Sektorn for finansiella tjanster, i synnerhet forsakrings- och
investeringsverksamheter borjar se férdelarna med digitala pennlésningar.

Genom att utnyttja vara framgangar 6ver hela Europa, i Turkiet och Tyskland borjar vi se méjligheter i Storbritannien och
Irland. Vi har borjat bygga upp bra ISV-partnerskap vilket gor det majligt for Anoto att utvidga sin l6sning till vara partners
I6sningar for dokumenthantering och arkivering.

Indien

Det har blivit allt tydligare att Anotos teknologi, som en del av en stdrre I6sning, har betydande anvandbarhet inom
sjukvarden i Indien. Liknande majligheter borjade presentera sig inom utbildningssektorn. Det blev ocksa tydligt att de
volymer som kravs for att framgangsrikt l6sa utmaningar inom dessa sektorer i Indien &r betydligt storre an vad Anoto har
behandlat tidigare, bade vad galler hardvara och mjukvara. Vi fortsatte med en leverans av ca. 3.000 pennor for den
ledande leverantéren av Exam Management I6sningar och inférde nddvandiga stodstrukturer for att sékerstélla en
framgangsrik lansering under 2016. Vara partners Strata och Seshasayee framgangsrikt rullade ut en "Multiple Choice
Exam" -6sning for ett ledande universitet i Indien. | denna I6sning anvandes 400 pennor som i realtid av kandidater som
sokte in till forskarutbildningen. Resultat samlades in och tillhandahdlls deltagarna inom 15 minuter efter den sista
kandidaten lamna in sitt svarsformular. Verksamhetsresultatet var en besparing pa nastan sex timmar i fraga om
handlaggningstid. Vidare frigjordes 5-6 professorer som annars skulle ha varit fullt engagerade i att gradera dessa
svarsblanketter under 6 timmar.

USA/Canada

Tva nya amerikanska Anoto Live Forms (ALF) partners etablerades under kvartalet, bade fokusera pa falttjanster: Field
Data Integrators och Field Capture. Den digitala pennan har visat sig vara en konkurrensmedel for faltméassig
datainsamlign inom féaltbesiktning av olje- och gasledningar, oljetankers, oljetanktransporter och inspektion av tillhérande
tung utrustning, ofta i avlagsna och tuffa miljoer. Bada partners har etablerade kunder och erbjuder integrationstjanster i
denna vertikala. Vi ser fortsatt utbyggnad av anvéndningen av den digitala pennan inom den kanadensiska
sjukvardsmarknaden for automatisering av befintliga arbetsfloden med recept till apoteken vilka uppratthaller kravet pa
riktiga black-signaturer.

Denna trend ror sig frAn de 6stra provinserna till de vastra provinserna i Kanada. Flera oberoende programvaru-
leverantérer (ISV) med etablerad férséljnings- och marknadsféringskapacitet har identifierats och engagerats som
potentiella ALF partners i USA. Via ALF, kommer de att utdka sin datainsamlingskapacitet inom olje- och gasindustrin,
miljotestning och sjukvardstester riktade till den aldrande amerikanska populationen. Vi raknar med slutna
overrenskommelser med kunder under Q1 2016.

Latinamerika

SmartKapital Group (Colombia) har kopt ytterligare 600 LivePen2 for att komplettera sin inledande insats hos Bogota-
polisen. Flera nya ALF partnerskap &r i férhandlingar i Central- och Sydamerika med leverantorer av I6sningar med fokus
pa datainsamling inom faltservice.

Internationella partners

Vi har upplevt ett vaxande intresse fran den polska marknaden déar var partner IC Solutions vann ett strategiskt projekt
fran en internationell driftsorganisation. Sedan forvarvet av XMS i Q3 2015, har vi fokuserat pa att knyta till oss nya
partnerskap baserat pa Anoto Live Forms (ALF), som &r den mest erkanda plattformen fér datainsamling i kombination
med digitala pennor. Integrationen av XMS och dess partners fortléper enligt plan.
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Japan

I augusti 2015 beviljade ett stort finansforetag i Japan Anoto och dess konsortium ett kontrakt for utbyggnaden av 29,000
Anoto Live Pen 2 Pro med programvara for digitalt skrivande. Anotos andel av kontraktet &r vart 37 MSEK och planerades
for leverans i december 2015 men pa grund av férseningar av komponentleveranser och tester har tillverkningen nu
planlagts till efter det kinesiska nyaret 2016. Forvantat leveransstart ar nu den tredje veckan i februari.

Kundens séljkar kommer att anvanda Anotos digitala penna och papper som en integrerad del av sin nya process for
forséljning av férsakringar. Anotos digitala pennor, som kommer att anvandas for att fylla i medicinsk och personlig
information samt personlig signatur, &r utrustade med en kamera for att spela in personlig identifiering for
regelefterlevnad. Genom att anvanda denna |Idsning, kommer kunden att férbattra den interna hanteringen genom
elimineringa av inscanning och aterinskrivning av kontrakt vilket minimerar pappersférbrukningen.
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